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EPOGRAFIAS - - -

Con un Mac,
su primer
producto estrella.
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STEVE JOBS

LA MANZANA HUERFANA

Steven Spielberg le puso un epitafio de cine: “Fue el mayor
inventor desde Edison”. Y un ano después de su muerte,
el actor Ashton Kutchner se dispone a interpretarlo en la pantalla.

Por Aluaro Ferndndez

uando alguien tiene una mente
privilegiada, cuando alguien ha
sido tocado con el don de la ge-
nialidad, no le hacen falta titulos
universitarios que lo corroboren.
Hace un afio el mundo perdié uno de esos ce-
rebros, el de Steve Jobs, cofundador de Apple
Inc. Sélo creé ordenadores y reproductores de
musica, pero cambié nuestras vidas, nuestros
hébitos, nuestras costumbres. El dia de su fa-
llecimiento, el 5 de octubre de 2011, otro genio,
Steven Spielberg dijo: “Steve Jobs fue el mayor
inventor desde Thomas Edison. Puso el mundo
en nuestras manos”.

No le hizo falta mas que un semestre en la univer-
sidad para darse cuenta de que no queria
vivir la vida que otros habian pensado por
él. Nunca se gradud. Pero, ya desde nifio,
en Palo Alto, California, sinti6 curiosidad
por todo lo relacionado con la electrénica
e, incluso, se unid al club Hewlett-Packard
Explorer Club, compaiiia para la que, un
tiempo después, trabajé como becarioy en
la que conocié a Stephen Wozniak.

Ese fue el origen, el germen de la empre-
sa de la manzana mordida; sociedad que
vio la luz en el garaje de casa de sus pa-
dres con el dinero que obtuvo porla venta
de una vieja furgoneta Volkswagen. Hoy,
tres décadas después, Apple tiene un va-
lor en Bolsa que roza los 650.000 millo-
nes de délares, muy por encima de su in-

Mobile. La capitalizacién de Apple es superior al
Producto Interior Bruto de paises como Argentina,
Portugal o Grecia.

ORDENADORES PARA TODOS

Pero los inicios, como dice el tépico, no fueron faci-
les. Tampoco especialmente dificiles, Después de un
tiempo alocado, en el que coqueteé con drogas psi-
codélicas como el LSD, tuvo una hija a la que olvidé
y viajé a India -Jobs era budista- para buscar inspi-
racién espiritual, se centrd en su pasién: las maqui-
nitas, Cred junto a su amigo y socio, Wozniak el pri-
mer computador personal, al que bautizaron con el
nombre de Apple [, y Jobs se encargé de su comer-
cializacién. Era el afio 1976. Su objetivo era colocarun

mediata competidora, la petrolera Exxon La muerte del fundador de Apple conmocions al mundo.
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[S-Telc TSIl Steue Jobs, La manzana huérfana

CUANDO CAYO
ENFERMO OPTO

POR LA ACUPUNTURA

Y VISITO A UNA VIDENTE

ordenador en las mesas de todos los hogares. Pero se
tuvieron que conformar con vender 200 ejemplares.
El éxito, la lluvia de pedidos, no llegé hasta un afio
después, cuando mejoraron el producto y sacaron la
nueva version: Apple IL Se convirtié en el primer or-
denador de consumo masivo y Apple Computer, la

empresa de mayor crecimien-
pne—

N

Fue nombrado Persongje del Anc por la revista 'Time’ en 20771,

to de Estados Unidos. Tres afios después salié a Bolsa
a un precio de 22 ddlares por accién -hoy sus titulos
valen mas de 650 délares- y Jobs y Wozniac se vol-
vieron millonarios sélo seis afios después de sofiar
juntos en un garaje.

DEMOCRATIZACION DE LA INFORMATICA
La brillantez de Steve Jobs ha quedado plasmada en
todos y cada uno de los productos de la compafiia.
Pero tal vez su mayor logro fue la democratizaciér
de la informatica. Hizo comprensible el lenguaje de
los ordenadores para que estos aparatos fueran ase-
quiblesy de facil manejo para todas las personas, con
independencia de su edad o grado de formacién. Con
ese objetivo, se obeecé en la creacién del Macintosh.
El pase previo fue una maquina llamada Lisa, que in-

| 1 . v 1
Environment Spegi

trodujo como principal novedad, como estrella del
proyecto, el ratén. Y, a pesar de que hoy en dia pare-
ce inconcebible un ordenador sin ratén, aquel orde-
nador no alcanzé las expectativas comerciales espe-
radas, No todo el mundo podia ni queria gastarse los
cerca de 10.000 délares que costaba. Pero aquel pri-
mer Mac abrié el camino para la informatica actual.
Cambié los comandos y las series de letras y digitos
por un simple movimiento de mano.

Steve Jobs buscé cambiar el mundo y ese suefio pa-
saba por la perfeccién. Con fama de hombre duro, de
trato dspero con sus trabajadores y extremadamen-
te exigente aborrecia que la competencia le robara
el minimo espacio. Sin embargo, Gustavo Entrala,
CEO de 101, funboy de Apple e impulsor de las redes

sociales del Vaticano,

explica que “los que le
retratan como una per-
sona borde, que echaba
broncas de forma capri-
chosa, no le conocian.
Su forma de gestionar
grupos y equipos se ba-
saba en la verdad. Siem-
pre decia lo que pensaba
aunque causara malestar.
Si te reunias con él sa-
lias del despacho sabien-
do lo que pensabadetiy
de tu trabajo. Era franco
y sincero y le importaba
un carajo como te senta-
ra la critica”.

Esta forma de ser tan
peculiar le llevé a tener
Serios encontronazos con
una persona a la que, afios
después, encomendé su
negocio. Cuando IBM sacé al mercado en 1981 su
primer ordenador personal, Jobs decidié reclutar
para su compafifa al entonces presidente de Pepsi-
Co, John Sculley, sin sospechar que acabaria cos-
tandole su puesto. Sculley queria vender el Mac a
las grandes compafiias informaticas y Jobs queria
estar en todas las casas. En un principio le admira-
ba, pero pronto se dio cuenta de que aquel empre-
sario no era tan inteligente como él. Las diferencias
entre uno y otro se fueron acrecentando mientras
los resultados empresariales no eran los esperados.
Primero dimitié Wozniak. Después Jobs. Vendid to-
das sus acciones, excepto una.

Cualquier otro se habria retirado. Tenia el reco-
nocimiento del sector y de los medios de comuni-
ién y era multimillonario. Pero él no se rindio.
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Un jouen Steue Jobs (izquierda) serd interpretado en la gran pantalla por el actar Ashton Kutchner (derecha),

DE RECOLETOR DE FRUTA A PROTAGONISTA DE UNA PELiCULA

* Jobs eligio el nombre de Apple como
recuerdo de los dias que trabajé recolectando
esta fruta, que ademas era su favorita.

¢ Se declaraba enemigo de la pornografia, la
que consideraba un atraso social gue hacia
darnio a los jduenes. Todos sus dispositivos
tienen restringidos los contenidos para

adultos.

e Barack Obama le regald a la reina de
Inglaterra un iPod cargado con su musica
favorita.

# A finales de ano se estrenard una pelicula
sobre la vida de Steve Jobs que protagonizara
Ashton Kutchner.

Queria imponer sus ideas. Estaba obsesionado con
crear el ordenador perfecto, el NextStep, nada renta-
ble por su elevado coste, pero que, sin embargo, pa-
sard a la historia porque con él el britdnico sir Tim
Berners-Lee ide6 el World Wibe Web, el paso pre
vio a Internet.

Casi al mismo tiempo, mientras le daba vueltas
sus ideas de visionario, se topé con Pixar, com
fila que comprd por unos 50 millones de euros. Era
una division de animacién del imperio de George
Lucas creada para mejorar los efectos especiales
de las peliculas, pero Steve Jobs fue mas alla y en
1995 estrend la primera pelicula integra de anima-
cién por ordenador. Creé la exitosa Toy Story. Mez-
clé dos mundos, el de la animacién y el del sistema
binario de unos y ceros. Sélo hacia falta una men-

ESTRENO LA PRIMERA
PELICULA INTEGRA

DE ANIMACION POR
ORDENADOR: ‘TOY STORY’

illante como la de Steve Jobs para que encaja-
1 todas las piezas. Y vaya si encajaron. Después
Story llegé Bichos y Buscando a Nemo y Los
tes y Cars y Up.. Suma y sigue en su haber
de éxitos que culmind en la integracién de Pixar en
Disney. Jobs se convirtié en el mayor accionista in-
dividual del gigante de Mickey Mouse y se hizo to-
davia mas rico -su fortuna superaba los 8.000 mi-
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S:-Telc T Ll Steve Jobs. La manzana huerfana

llones de délares-. Jc '-'i’as creciay crecia
y Apple se hundia y hundia :Losen

tonces propietarios de la compadiia,

en un intento a la desespera-

da por rescatar Apple de las

pérdidas, optaron por comprar

Next, empresa propiedad de

Jobs. Esa jugada empresa-

rial, muy rentable por cierto

para Jobs, supuso su regre- e

so ala compafiia que cred

o

con su amigo de adoles- T~ :

cencia en la casa de sus teva Joby
padres adoptivos. Entré

como asesor interino sin re-

muneracién alguna pero rc;m’f'xn‘ente se gano
de nuevo la confianza de la direccién de Apple h
ta que el presidente, que se habia quedarlr: sin apo
yos, dimitié y Jobs se puso de nuevo al frente de
su empresa.

Steve Jobs, para muchos un visionario, para otros un
genio, fue sobre todo un reinventor. El profesor Enrique
Dans, phz!osophaaedmrurdwI.. [E Business School ase-
gura que “lo que siempre hizo fue tomar un concepto
que ya existia como el ordenador, el mévil,el MP30la
tableta y reinventarlo de manera que la gente no sélo
pueda usarlo con facilidad, sino que ademds lo utilice
porque lo siente como parte de su identidad”.

3G~

LOS ESPERADOS LANZAMIENTOS

Después de los ordenadores llegé el iPod, una forma
muy sencilla de almacenar mucha miisica en muy poco
espacio y de facil manejo. Tan sencillo como deslizar

:

Et exitosa iPad es una ventana abierta al mun<o

Steve Jobs

Su biografia fue un exito de ventas

e| dec -'[ or la pa intalla. Steve Jobs solia observar sus
asta lograr que el dedo hurnano fue-
spuntador con el que mover el cursor.
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llegé iTunes, La mayor tienda de
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casados, terminemos muriendo. Solia decir el propio
S que ‘ a vida es corta
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compasién. Murié joven y envuelto por el éxito. Una
forma de morir propia de las leyendas.

Para el recuerdo, ademas de sus reinvenciones elec-
trénicas, Jobs ha dejado joyas de la oratoria, como su
discurso en la Universidad de Standford, sin olvidar
sus presentaciones, Siempre vestido con el jersey de
cuello cisne oscuro, sus tejanos desgastados y sus za-
patillas grises, convirtié los lanzamientos de Apple
més que en un evento comercial, en una noticia a ni-
vel mundial. El profesor Dans recuerda que estando
en Las Vegas, en la mas importante feria de la infor-
mitica y las comunicaciones, Steve Jobs “robé el show
de todas las compaiiias. El no fue a Las Vegas. Solia
decir que él no iba a ferias. Pero con la presentacién
del iPhone eclipsé a todos sus competidores”,

La férmula de su éxito era simple y puiblica: no per-
der la fe y buscar hasta encontrar lo que realmente se
ama. “Y sitodavia nolo has encontrado, sigue buscan-
do. No te conformes”, apostillaba en su célebre dis-
curso de Stanford. Ahora falta saber cual serd el futu-
rode Apple. Al frente estd Tim Cook. En este primer
afio, los resultados avalan su gestién pero hay dudas
sobre lo que pasara con los préximos lanzamientos.

Una de las cosas que hizo Jobs antes de morir, expli-
Gustavo Entrala, fue “garantizar que no se per-
diera la esencia de Apple, el ADN de Apple. Y para
ello creé una universidad dentro de la compafiia. En
ella, un profesor de Hale hace analizar a los directi-
vos de la empresa casos reales que fueron resueltos
por el propio Jobs”.

VENDIO 10 MILLONES

DE CANCIONES

A 99 CENTAVOS EN
MENOS DE UNA DECADA

El sabfa que iba a morir, un inevitable fin del que
también sacé provecho. Poco més de un afio des-
pués de conocer la enfermedad que padecia dijo
en Standford ante decenas de estudiantes: “Recor-
dar que vas a morir es la mejor manera que conoz-
co para evitar la trampa de pensar que tienes algo
que perder. No hay ninguna razén para ne seguir
tu corazén”. =
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