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OPINION

Enrigue Dans

Telecomunicaciones
y mentiras

as telecomunicaciones se han convertido en uno de
L los sectores estratégicos a la hora de generar creci-
mientoy progreso en un pais. El desarrollo de una in-
fraestructura de telecomunicaciones solida interviene en el
modelo econdmico, a través de factores como la ereacién de
empresas, la reduccion de friccion, la eficiencia de los mer-
cados y la difusion de informacion. Tras el éxito economico
de algunos paises, estd la creacion de infraestructuras de te-
lecomunicaciones eficientes, capaces de soportar la crecien-
te demanda de usos cada vez mas sofisticados.

Las operadoras por su parte, estin sentadas en una mina
de oro. Afrontan una demanda astronémicamente crecien-
te, y sus ingresos v beneficios crecen de forma consistente.
Las cifras estdn a un clic de distancia. Pero lo que nos dicen
s que su negocio, en realidad, se dirige hacia la quicbra. Nos
hablan de “quiebra del sistema”, nos intentan convencer de
que es completamente imposible acomodar una demanda
tan creciente de ancho de banda con la actual estructura de
tarifas. Y lo dicen asi, sin descomponer el gesto, cuando en
realidad es una mentira con maytisculas,

;Quése esconde detrds de estaenorme mentira? Algo que
se pone en evidencia con solo dirigir nuestra mirada hacia
paises como Japon, Corea del Sur, Finlandia, Suecia u otros
enlos que las tarifas son planas, muchisimo mds baratas que
en Espaiia. y con anchos de banda nunca vistos por aqui. Lo
que la mentira esconde es que, en su inmensa codicia, las
operadoras llevan afos facturando ingentes cantidades de
dinero, pero negindose a asumir la principal obligacion de
un operador de telecomunicaciones: la de invertir en in-
fracstructura. En ¢l negocio de las telecomunicaciones, in-
vertirenlamejoray ampliacion de las infraestructuras es ab-
solutamente fundamental para mantenerse: si no lo haces,
tus clientes, logicamente, lo demandan elevando progresi-
vamente su ntimero y sus necesidades de ancho de banda, a
medida que la teenologia
va proponiendo mis usos,
Las operadoras se mds atractivos v mds po-
niegan a asumir su pulares. Es una ley natural
principal obligacion: ¥ fundamental delnegocio

la de invertir en de las telecomunicacio-
infraestructura nes. ;Que las redes se satu-
ran? No me hagas reir: pa-
sea por el centro de Tokio
o de Sexl, v verds como estan de saturadas. Ah, yno dejes de
consultar los precios.

;Qué pretenden las empresas de telecomunicaciones con
suenorme mentira? Esconder que Espaiiaesun pais con in-
fraestructuras del siglo pasado, donde sigue predominando
clcobrey falta muchisimodesarrollo de tendidode fibra 6p-
tica. Donde la competencia es un chiste, donde los precios
son los més elevados de todo su entorno a cambio de veloci-
dades y calidad mas bajas, Lo que pretenden, tras afos fal-
tando a su obligacion de invertir en el desarrollo v mejora de
las infraestructuras, ¢s conseguir que ahora ¢l Gobierno, 0
sea, todos nosotros, les apoyemos econémicamente en esa
inversion. Como nos hemos pasado anos retrasando el desa-
rrollo de la sociedad de la informacion en Espania y lastrén-
dolo con unas tarifas que disuadian a una parte significativa
de la sociedad para su entrada en la red, ahora, ademas, os
vamosasubir los precios, acrear unaRed noneutral, ya con-
seguir mas apoyo y subvenciones. O eso, o las infraestructu-
ras seguirdn cavéndose de viejas, las empresas seguirin sin
invertir y el desarrollo de la nueva economia en este pais se-
guird ralentizado por los siglos de los siglos amén.

La respuesta ante este chantaje debe ser no, un no rotun-
do. La respuesta debe incluir un control férreo del mercado
que evite la colusion de precios, que lo obligue a funcionar
como un mercado real, a pesar de ser un mercado en el que
todos son clicntes de todos y todos se acuestan con todos. La
respuesta debe ser un regulador eficiente y la garantia por
ley de la neutralidad de la red, porque sélo una red neutral
garantiza que siga funcionando como vehieulo de progreso.
Y la respuesta debe ser que cada palo aguante su vela: si te
dedicas a este negocio, cample las premisas bésicas del mis-
mo, o dejasitio a otros. El crecimiento econdmico se asienta
sobre buenas infraestructuras v sobre empresas de teleco-
municaciones responsables. No sobre mentiras.
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